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LINE公式アカウント





成約率を高めるために

もっとも大切なこと

#02



LINEの
特性を知る



登録者に情報発信するので、拡散能力は低い

抱え込む力は、めちゃくちゃ高い

友達になった方に対して



導入が
もっとも大切



友達集めが重要であり、
友達登録してもらう導線が必要

導入がもっとも大切



登録前

登録時

登録直後

LINE公式アカウントの存在とメリット

登録時に表示されるプロフィールページ

友だち追加時メッセージ、追加特典

導入がもっとも大切



１．ユーザーのニーズを把握する：
LINEを導入する目的を明確にし、ユーザーのニーズや課題を把握

２．アカウントの魅力を伝える：
カウントの特徴やメリットを明確に伝え、
ユーザーが登録したいと思わせるような情報を提供

３．アカウントの設計：
アカウントの設計（プロフィール画像、アイコン、自己紹介、
公式アカウントの種類等）を決めておく

登録前；アカウント設計

LINE公式アカウントの存在とメリットを伝える



登録時；プロフィールページ設定

登録時にブランドやサービスが伝わるように



プロフィールページ設定



プロフィールページ設定



＋追加

プロフィールページ設定



プロフィールページ設定



プロフィールページ設定



日本デザインスクール

追加時メッセージで使い方とメリットを伝える

名古屋おもてなし武将隊



効果的な
特典の作り方



割引よりもプレゼントや体験が良い
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