


LINE公式アカウント





LINEビジネス活用を

成功できる人の共通点

#01



なぜ、LINEなのか？



売り上げをあげるには？

売上＝客数×購入頻度（成約率）×単価

全米No.1のマーケター
「ジェイ・エイブラハム」氏が提唱



売上＝客数×購入頻度（成約率）×単価

LINEがとても有効



ビジネスの成約率が

3倍に飛躍する

LINE公式アカウント



① LINEの利便性

顧客とのリアルタイムかつパーソナライズされた
コミュニケーションができ、

様々な成約に結びつく様々な機能が利用できます





② LINEの普及度



② LINEの普及度



＜ LINEと他のSNSとの違い ＞

１．ユーザーの属性の違い
LINEは、あらゆる年代の人に利用されている

２．情報発信の方法の違い
LINEは、友だちとの1対1のトークやグループトークで
直接情報をやり取りすることができる

３．広告形式の違い
LINEは、トーク画面上に広告を表示することができ、
広告が目につきやすい。

開封率 LINE６０％：メルマガ１０％



LINE公式アカウントを
上手に活用することで出来ること

届く、伝わるコンテンツ配信

開封率の高いプッシュ型配信で告知
＆

視認性の高いリッチメニューで情報を訴求

予約・問い合わせ窓口

押したくなるメニューボタンで、
気軽に問合わせ、相談を申し込める



友だち追加特典で見込み客獲得

LINE友だち限定の特典をつけることで
見込み客を獲得

商品やサービスを直接セールス

直接相手のスマホに情報を届けることで
成約率が大幅アップ

LINE公式アカウントを
上手に活用することで出来ること
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